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I. WSTEP

Przystapienie Polski do Unii Europejskiej (UE) wywarto wielokierunkowy
wplyw na gospodarke polska, na pozycje Polski w §wiecie i na zycie Polakow.
Stosunkowo najszybciej zaobserwowaé mozna bylo skutki akcesji w sferze
handlu zagranicznego. Pojawity sie bowiem —opisane w ramach teorii integracji
—efekty kreacji i przesuniecia handlu. Celem analizy w niniejszym opracowaniu
jest wykazanie, ze liberalizacja obrotéw handlowych w ramach UE i przyjecie
wspblnej zewnetrznej taryfy celnej byly czynnikami, ktére wplynety na roz-
miary i strukture polskiego handlu zagranicznego.

Podstawa wyciaganych w tej pracy spostrzezen, dotyczacych rezultatow
przystapienia Polski do UE w sferze handlu zagranicznego, sg wyniki obliczer
wlasnych dokonanych na podstawie danych zawartych w raportach UNCTAD!.
Analiza obejmuje zasadniczo lata 1999-2009, ale w niektérych wypadkach,
tam gdzie pozwalaly na to inne zrédta statystyczne, takze 2010 r.% Ze wzgledu
na przyjety cel pracy wyrézniono dwa podokresy, kazdy obejmujacy 5 lat
sprzed i po akcesji Polski, a za rok zaréwno taczacy, jak i rozgraniczajacy
oba te podokresy przyjeto 2004, w ktéorym to Polska stala sie peltnoprawnym
cztonkiem UE.

Na poczatku artykultu omoéwiono historie przebiegu i uwarunkowania
procesu integracji Polski z UE w sferze handlu, jako istotnej determinanty
przyszlych zmian, ktére mialy miejsce w strukturze i dynamice wymiany
towarowej Polski z reszta $wiata. Nastepnie skoncentrowano sie na dwoch
kierunkach badan — na zmianach w strukturze geograficznej i w strukturze
rzeczowej obrotow handlowych Polski z UE. Dlatego tez najpierw wyliczono
wysoko§é udzialow procentowych i wspétczynniki tempa wzrostu polskiego
eksportu do i importu z wybranych regionéw S$wiata i krajow w latach
1999-2009, w tym zwtaszcza panstw czlonkowskich Unii Europejskiej. Nastep-
nie oszacowano zmiany w strukturze i dynamice towarowej polskiego eksportu
i importu w ramach UE wedlug nomenklatury SITC (Miedzynarodowa
Standardowa Klasyfikacja Handlu) w latach 1999-2009. W tym wypadku,
oprocz wysoko§ci udzialow procentowych i wspoétczynnikow tempa wzrostu,
wyliczono takze salda obrotow towarowych dla uwzglednionych w badaniu grup
produktow. W interpretacji skutkéw akcesji w obszarze handlu zagranicznego

! Dane UNCTAD pochodza z marca 2011 r.
2 83 to dane GUS publikowane w opracowaniach Ministerstwa Gospodarki.
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Polski wykorzystano réwniez podawane przez UNCTAD (United Nations
Conference on Trade and Development) lub obliczone w tym celu wskazniki
zmian w handlu zagranicznym, stosowane przez badaczy tej problematyki, na
przyklad udziat eksportu i importu danego kraju w handlu §wiatowym lub
w PKB czy udzialy eksportu danego kraju w jego imporcie dla wybranego
regionu §wiata.

II. PROCES INTEGRACJI POLSKI Z UNIA EUROPEJSKA
W SFERZE HANDLU

Stosunki Polski z krajami czlonkowskimi Wspdlnoty Europejskiej mialy od
1975 r. charakter bezumowny, co bylo nastepstwem wygasniecia z koncem
1974 r. dwustronnych uméw handlowych miedzy europejskimi panstwami
cztonkowskimi Rady Wzajemnej Pomocy Gospodarczej (RWPG) a krajami
nalezacymi woéwczas do Wspdlnoty (9 panstw) i przejecia przez Komisje
kompetencji tych ostatnich w zakresie ksztaltowania polityki handlowej
i zawierania umow. Rozmowy miedzy przedstawicielami RWPG i Wsp6lnoty
trwaty 15 lat i zakonczyly sie 28 czerwca 1988 r. podpisaniem w Moskwie
wspolnej deklaracji o nawigzaniu oficjalnych stosunkéw politycznych i ekono-
micznych miedzy tymi organizacjami®. Dokument ten stworzyl przestanki
prawnego uregulowania relacji gospodarczych miedzy Wspélnotg a poszczegdol-
nymi panstwami Europy Srodkowej i Wschodniej. Pierwszymi krajami tego
regionu, ktore zawarly umowy gospodarcze ze Wspoélnota, byly: Wegry
(wrzesien 1988 r.), Polska (wrzesien 1989 r.) i Czechostowacja (maj 1990 r.).
Porozumienie zawarte miedzy Wspdlnota a Polska, poza uzgodnieniami
dotyczacymi wymiany handlowej, obejmowalo rowniez postanowienia o wspo6i-
pracy gospodarczej, w szczegblnoSci w sferze przeksztatcen strukturalnych
i rozwoju postepu naukowo-technicznego. W umowie okreslono tez szczegétowe
dziedziny, w ktérych wspotpraca ma dla stron szczegoblnie duze znaczenie, na
przyktad w zakresie ochrony §rodowiska, energetyki, ksztalcenia menedzerow
oraz wspéldziatania w dziedzinie norm i standardow.

Porozumienie z 1989 r. byto tylko poczatkiem formalnych regulacji szeroko
rozumianej wspoétpracy Polski ze Wspdélnota. Juz w 1990 r. rozpoczety sie
rozmowy dotyczace nawigzania i rozwoju blizszych kontaktow politycznych
i gospodarczych. Ich rezultatem bylo podpisanie w grudniu 1991 r. Uktadu
Europejskiego, ustanawiajacego stowarzyszenie miedzy Rzeczpospolita Polska
—z jednej strony —a Wspélnotami Europejskimi i ich panstwami cztonkowskimi
— z drugiej®. Po zatwierdzeniu Ukladu przez Parlament Europejski oraz
ratyfikacji przez parlamenty krajowe wszystkich stron, dokument nabrat mocy
prawnej 1 lutego 1994 r., a wcze$niej (1 marca 1992 r.) zaczeta obowigzywaé
Umowa przejéciowa, ktora byta czescig Ukladu i dotyczyla wzajemnej wymiany
handlowej®.

3 Por. E. Janton-Drozdowska, Perspektywy rozwoju stosunkéw gospodarczych Polski ze Wspélnota
Europejska w swietle Uktadu o Stowarzyszeniu, ,,Przeglad Zachodni” 1993, nr 1, s. 83.

4 Zob. Europe Agreement EC/Poland, 22.12.1991, maszynopis parafowany, aneksy i protokoty. Tekst
uktadu w jezyku polskim zob. Dz. U. 1994, Nr 11, poz. 38 + zalgczniki.

5 Council Decision of 25 February 1992 on the conclusion by the European Economic Community and
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W art. 6 Ukladu zapisano, ze stowarzyszenie obejmuje okres przejSciowy,
ktoérego maksymalng dtugosé strony ustality na 10 lat, podzielony na dwa etapy
trwajace po pie¢ lat. W okresie przej$ciowym miedzy Polska a dzisiejsza Unig
Europejska tworzona byta stopniowo strefa wolnego handlu artykutami prze-
mystowymi. W obrotach surowcami rolnymi i artykutami spozywczymi przewi-
dziano cze$ciowa redukcje cet i optat wyré6wnawczych oraz stopniowe znoszenie
ograniczen ilo§ciowych. W wyniku uzgodnionej asymetrii tworzenia strefy
wolnego handlu, Wspdlnota zakonczyta znoszenie barier handlowych dla pro-
duktéw przemystowych po szeSciu latach, a Polska po uptywie dziesieciu lat od
wejscia w zycie handlowej czesci Uktadu Europejskiego®.

Rozwazajac wplyw integracji z Unia Europejska na polski handel zagra-
niczny, nalezy siegnaé takze do okresu przedakcesyjnego, gdyz procesy dosto-
sowawcze (w tym takze w sferze obrotéw zagranicznych) rozpoczety sie przed
2004 r., chociaz pelne otwarcie rynku, wynikajace takze z przyjecia wsp6lno-
towej taryfy celnej, nastapito dopiero z dniem akcesji.

Z jednej strony — podstawowymi efektami tworzenia strefy wolnego handlu,
a nastepnie unii celnej byly kreacja handlu oraz przesuniecie handlu. Kreacja
handlu oznacza pojawienie si¢ nowych, niewystepujacych wczesniej strumieni
handlu miedzy krajami tworzacymi przynajmniej strefe wolnego handlu.
Wskutek zniesienia cel miedzy krajami drozsza produkcja krajowa zostaje
zastgpiona przez taniej wytwarzane towary importowane z kraju czlon-
kowskiego strefy, ktérych ceny, dzieki zniesieniu cel, stajg sie nizsze. Jest to
pozytywny statyczny efekt integracji. Przesuniecie handlu natomiast wiaze sie
z wprowadzeniem (badz przyjeciem przez kraj wstepujacy do istniejacej juz unii
celnej) wspdlnej zewnetrznej taryfy celnej. Efekt ten polega na zastgpieniu
tanszych produktéw importowanych z krajow trzecich przez drozej wytwarzane
na obszarze unii celnej towary. Nizsza konkurencyjno$¢ cenowa towardéw
wytwarzanych poza unig celng wynika wylacznie z faktu utrzymywania cet
importowych w obrotach z krajami trzecimi. W odréznieniu od kreacji handlu,
jego przesuniecie traktowane jest jako negatywny (dyskryminujacy kraje
trzecie) efekt integracji”.

7 drugiej strony — nalezy podkresli¢, ze przystapienie Polski do UE spowo-
dowalo wzrost otwartosci polskiej gospodarki takze na pozostate kraje Swiata.
Polska przyjela bowiem wszystkie zasady i instrumenty wspdlnej polityki
handlowej stosowane w handlu z krajami trzecimi. Najwieksze znaczenie miato
przyjecie wspodlnej taryfy celnej (kodeksu celnego UE), ktéora stanowi podstawe
polityki handlowej realizowanej przez Komisje UE. Dla Polski fakt ten oznaczat
obnizenie stopnia protekcji celnej i utatwienie dostepu na rynek polski towaréow
z krajow trzecich (tabela 1)

the European Coal and Steel Community, of the one part, and the Republic of Poland of the other part, on
trade — related matters, Final Act, O.J., nr L 114, 30 kwietnia 1992 r.

8 Szczegoly zob. E. Janton-Drozdowska, Regionalna integracja gospodarcza, Wydawnictwo Naukowe
PWN, Warszawa-Poznan 1998, s. 43-46.

7 Rozwiniecie teorii unii celnej zob. E. Jantor-Drozdowska, Miedzynarodowe stosunki gospodarcze,
Ars boni et aequi, Poznan 2009, s. 215-220.
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Tabela 1

Srednie stawki celne w UE i w Polsce przed akcesja w 2004 r. (w % wartosci towaru)

Wyszczegdlnienie Unia Europejska Polska
Srednie stawki celne 6,3 15,1
Stawki na produkty rolne 16,2 33,8
Towary przemystowe 3,6 9,9
Produkty rybne 124 18,5

Zrodto: E. Kaliszuk, Wspélna polityka handlowa a interesy gospodarcze Polski, w: H. Bak, G. Wojt-
kowska-Lodej (red.), Gospodarka Polski w Unii Europejskiej w latach 2004-2006, Szkota Glowna
Handlowa, Warszawa 2007, s. 364.

Poza widocznym obnizeniem stawek celnych na zwigkszenie otwartoSci
gospodarki polskiej wptyneto takze przyjecie rozbudowanego systemu umoéw
Wspblnoty z krajami trzecimi, w tym przede wszystkim z tymi, ktore przyznaja
partnerom preferencyjne traktowanie, na przykiad z krajami Afryki, Karai-
bow i Pacyfiku (AKP). Wprawdzie preferencyjne umowy z ta grupa krajow
(konwencje z Lomé) wygasty z koncem XX w., ale zastepujg je — takze prefe-
rencyjne, cho¢ znacznie bardziej uwarunkowane — porozumienia o partnerstwie
gospodarczym. Sg one efektem negocjacji prowadzonych w oparciu o podpisane
w czerweu 2000 r. porozumienie z Cotonou®. Nowe zasady i warunki wspétpracy
dotycza handlu towarami i ustugami, praw wtasnosci intelektualnej, rezimow
celnych, regulacji i ochrony inwestycji oraz polityki konkurencji®.

W porozumieniu z Cotonou najwiecej zmian w poréwnaniu z weze$niejszymi
konwencjami odnosi sie do stosunkéw handlowych UE z krajami AKP. Zmiana
zasad wspolpracy handlowej (szerzej: gospodarczej) zwigzana jest z dazeniem
do dostosowania wspélnotowej polityki handlowej do regul Swiatowej Orga-
nizacji Handlu. Najwazniejsza zmiana jest odstapienie od weczeéniej stosowanej
zasady niewzajemnoSci preferencji handlowych na rzecz ustanowienia stosun-
kéw o charakterze partnerskim. Oznacza to, ze nie tylko Unia Europejska
oferuje krajom AKP preferencyjny dostep do swoich rynkéw, ale rowniez pan-
stwa stowarzyszone przyznaja preferencje handlowe produktom pochodzacym
z UE. Zasada pelnej wzajemnos$ci nie dotyczy grupy krajéow najstabiej
rozwinietych, niemajacych dostepu do morza i wyspiarskich (w jej sktad wcho-
dzi 39 panstw), ktore w dalszym ciggu zachowaly prawo do reglamentacji
importu ze Wspdlnoty.

8 Partnership Agreement between the Members of the Africa, Caribbean and Pacific Group of States of
the One Part, and the European Community and its Member States, of the Other Part, signed in Cotonou,
Benin on 23 June 2000, http://www.acpsec.org/en/conventions/cotonou/accord (5.09.2010).

9 Na temat probleméw objetych negocjacjami zob. P. Draper, EU-Africa Trade Relations: The
Political Economy of Economic Partnership Agreements, ,,European Centre for International Political
Economy” 2007, nr 2, June.
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W ramach zaproponowanego przez UNCTAD i przyjetego przez UE na
poczatku lat siedemdziesigtych XX w. Ogélnego Systemu Preferencji (GSP),
latwiejszy dostep do polskiego rynku po 1 maja 2004 r. uzyskaty takze inne
kraje rozwijajace sie oraz cztonkowie Wspoélnoty Niepodlegtych Panstw.

Efektem otwierania sie polskiej gospodarki byt korzystny wplyw na proces
jej transformacji i wzrostu nowoczesnosci. Wigzato sie to przede wszystkim ze
wzrostem konkurencji, z naptywem do Polski nowych technologii i zwieksze-
niem strumieni zagranicznych inwestycji bezposrednich .

Poza kréotkookresowymi (statycznymi) efektami unii celnej (wyjas$niona
wyzej kreacja i przesuniecie handlu) wystepuja tez dynamiczne, ujawniajace sie
w dluzszym okresie efekty integracji. Zwigzane sg one z rozlozonymi w czasie
procesami dostosowawczymi przedsiebiorstw, instytucji publicznych i sily
roboczej do nowej sytuacji rynkowej. Sg to efekty pozytywne zwigzane ros-
nacymi korzySciami skali produkcji oraz ze zwiekszong presja konkurencji,
ktora wymaga od przedsiebiorstw podejmowania dzialan w obszarze strategii
produktu, cen, promocji i dystrybucji. Ponadto kreacja handlu i wzrost
intensywno$ci konkurencji stymuluja rozw6j handlu wewnatrzgateziowego
i wzrost inwestycji. W konsekwencji, przy sprzyjajacej koniunkturze gospo-
darczej, zwieksza sie stopa wzrostu PKB.

Przypomnie¢ w tym miejscu nalezy, ze Polska przystepujac do Unii
Europejskiej, stata sie czlonkiem nie tylko strefy wolnego handlu i unii celnej,
ale takze wspolnego rynku (jednolitego rynku europejskiego), ktory poza
swoboda przeptywu towaréw oznacza tez swobode przeplywu ushug, kapitatu
i sity roboczej. W interesujacym nas obszarze obrotéw towarowych utworzenie
wsp6lnego rynku oznaczato nie tylko —jak w przypadku unii celnej — zniesienie
barier celnych i ograniczen iloSciowych w handlu miedzy krajami czton-
kowskimi Wspélnoty, ale réwniez eliminacje barier fizycznych, fiskalnych
i technicznych!. Bariery fizyczne wigzaly sie z utrzymywaniem kontroli
towarow i dokumentacji na granicach miedzy krajami czlonkowskimi, a fiskal-
ne wymagaty kontroli towaréw przekraczajacych granice zwigzanej ze zrozni-
cowaniem podatkéw poSrednich. Bariery techniczne natomiast utrudniaty
rozw0j handlu przede wszystkim przez zréznicowanie regulacji i norm
technicznych oraz fitosanitarnych odnoszacych sie do towaréow, a takze do
ochrony §rodowiska. Harmonizacja regulacji w tej dziedzinie byla narzedziem
stymulujacym dalszy rozw¢j wymiany miedzy krajami cztonkowskimi w latach
90., a w przypadku Polski po 1 maja 2004 r. zwigkszata efekt kreacji handlu.
Tak wiec chociaz efekty wspélnego rynku rozpatrywane sa gtéwnie z punktu
widzenia liberalizacji rynku zasobéw wytworczych i optymalizacji wykorzy-
stania zasob6ow, to majg one pozytywny wplyw réowniez na obroty handlowe.

10 Por. Wplyw akcesji do UE na polski handel zagraniczny, Ministerstwo Gospodarki. Departament
Analiz i Prognoz, Warszawa, listopad 2007, s. 17-21.

1 Zob. B. Ardy, A. M. El-Agraa, The Economics of the Single Market, w: A. M. El-Agraa (red.),
The European Union. Economics and Policies, Cambridge University Press, Cambridge 2007,
s. 132-133.



242 Elzbieta Janton-Drozdowska, Maria Majewska-Bator

III. DYNAMIKA T STRUKTURA GEOGRAFICZNA
OBROTOW HANDLOWYCH POLSKI Z UNIA EUROPEJSKA
W LATACH 1999-2009

Jak mozna sie bylo spodziewaé, stopniowa liberalizacja obrotéw handlowych
Polski z krajami Unii Europejskiej zaowocowata wzrostem rozmiarow zaréwno
polskiego eksportu, jak i importu do i z tego obszaru, co potwierdzaja dane
przedstawione w tabeli 2. Wptyneto to na utrzymanie sie wysokiego udziatu UE
w strukturze eksportu i importu Polski w poréwnaniu z innymi grupami krajéw
w latach objetych badaniem. Udzial UE w eksporcie Polski ogotem w catym
badanym okresie oscylowat wokot 80% i osiagnat 81,75% w 1999 r., 79,12%
w 2004 r. i 80,33% w 2009 r. Natomiast udziat UE w imporcie Polski ogétem
wynosit 72,23% w 1999 r., 67,73% w 2004 r. i 73,21% w 2009 r.

Najwieksze tempo wzrostu eksportu Polski w analizowanym okresie za-
notowano w przypadku Azji i Oceanii, ktére wyniosto dla krajéw rozwinietych
tego obszaru 809,3%, a dla krajow rozwijajacych sie — 657,7%. Chodzi tu
zwlaszcza o Japonie (wzrost o 616,2%), Chiny (wzrost o 1013,9%) oraz kraje
WNP (wzrost 0 485,5%), w tym szczegdlnie Rosje (wzrost 0 613,98%), co oznacza
zwiekszenie znaczenia rynkow krajow rozwijajacych sie dla polskiego eksportu.
Znalazlo to odzwierciedlenie we wzroscie udziatu krajow rozwijajacych sie
w eksporcie Polski ogétem do poziomu 6,4% w 2009 r. i krajow WNP do
wysokosci 10,53% w 2008 r. i 7,9% w 2009 r.

Jezeli chodzi o import Polski, to zwiekszyl sie on najbardziej w latach
1999-2009 w przypadku towaréw pochodzacych z krajéw rozwijajacych sie Azji
i Oceanii, a wlasciwie z Chin. Tempo wzrostu polskiego importu z krajow
rozwijajacych sie Azji i Oceanii wyniosto 652,8% w rozpatrywanym okresie. Ta
widoczna zmiana w strukturze geograficznej polskiego importu, dotyczaca
krajow rozwijajacych sie, byta stymulowana tatwiejszym dostepem wytwarza-
nych w tych krajach towaréw do polskiego rynku'?. W rezultacie w 2008 r.
nastapilo po raz kolejny pogorszenie bilansu w wymianie z krajami roz-
wijajacymi sie. W konsekwencji, tradycyjnie wysokie ujemne saldo obrotow
z tymi rynkami powiekszyto sie o dalsze 5,4 mld euro i osiagneto blisko 24 mld
euro. Tym samym stanowilo ono prawie 91,5% ogolnego polskiego deficytu®s.

W najmniejszym stopniu w analizowanym okresie zwigkszyt sie import
Polski z krajow rozwinietych Ameryki (o 24,8%), krajow rozwinietych Azji
i Oceanii (o0 48,3%) oraz krajow rozwijajacych sie Afryki (o 169,9%), przy czym
tempo wzrostu importu — zaré6wno dla krajéw rozwinietych, jak i rozwijajacych
sie Ameryki — byto ujemne w latach 2004-2009. Taka sama sytuacja wystapita
w przypadku krajéow rozwinietych Azji i Oceanii, w tym zwlaszcza Japonii.
Eksport Polski do krajow Ameryki wykazywat w latach 1999-2009 réowniez
najnizsze tempo wzrostu, wynoszace w przypadku gospodarek rozwinietych
267,31%, a gospodarek rozwijajacych sie — 194,4%. Wskazuje to, ze integracja

12 Por. Na pierwsze 5 lat Polski w Unii Europejskiej, Ministerstwo Gospodarki, Warszawa 2009, s. 78.
13 Por. Employment, globalization and development. Trade and Development Report 2010, United
Nations Conference on Trade and Development, United Nations, New York and Geneva 2010, s. 2.
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handlowa z Unia Europejska wptyneta na spadek skali wymiany towarowej
Polski z krajami Ameryki (przesuniecie handlu).

Warto takze zaznaczy¢, ze tempa wzrostu eksportu Polski do poszczegoélnych
grup krajow wyliczone dla zmiany w latach 1999-2004 (tj. dla okresu przed
akcesja Polski do UE) byly wyzsze od analogicznych wspoétezynnikéw oszaco-
wanych dla lat 2004-2009, z wyjatkiem krajow rozwijajacych sie Afryki, w tym
wypadku miata miejsce sytuacja odwrotna. Swiadezy to prawdopodobnie o poja-
wieniu sie zjawiska wyczerpywania sie¢ mozliwoSci zwiekszenia wolumenu
eksportu stymulowanego dziataniami zwigzanymi z przystgpieniem Polski do
UE i otwarciem sie jej gospodarki na zewnatrz.

Dodatkowo mozna zauwazyé¢, ze pomimo dos§¢ duzych réznic w tempach
wzrostu handlu zagranicznego Polski z poszczegbélnymi grupami krajéow, mamy
do czynienia z utrzymywaniem sie —jak na razie — stabilnej struktury eksportu
Polski. Nie wystepuja bowiem zadne istotne zmiany w udzialach poszcze-
g6lnych grup krajow w eksporcie Polski ogétem, wszystkie one oscyluja wokot
3%. Podobnie ksztattuje sie sytuacja w przypadku struktury polskiego importu,
przy czym wahania udzialéw procentowych poszczegblnych grup krajow sa
nieco wyzsze, szczegblnie dla wzrostu importu z gospodarek WNP i krajow
rozwijajacych sie Azji i Oceanii oraz dla spadku importu z krajéw rozwinietych
Ameryki. Potwierdza to wiec wczeSniejsze spostrzezenia dotyczace zmian
w strukturze geograficznej handlu zagranicznego Polski.

W rozpatrywanym okresie — 5 lat przed i po przystapieniu Polski do UE
w 2004 r. — eksport polski wzrést o 389%, a import o 218%. Wptyneto to zaréwno
na wyrazng poprawe ujemnego bilansu handlowego Polski w latach 1999-2009,
ktory obnizyl sie z poziomu 18506 mln USD w 1999 r. do 12123 min USD
w 2009 r. (0 34,49%), jak i na wiekszy wzrost udzialu eksportu niz importu
w ramach handlu §wiatowego (zob. tabela 2). Mieliémy zatem do czynienia
z korzystng zmiang jakoSciowa w sferze stosunkow z zagranica, polegajaca
na redukgji deficytu w obrotach handlowych, co wyrazato sie¢ wzrostem udzia-
tu eksportu w imporcie Polski z 60% w 1999 r. do 92% w 2009 r., a w wy-
padku wymiany towarowej z UE wskaznik ten zwigkszyt sie z 68 do 101%
w analogicznym okresie.

Znalazto to rowniez odzwierciedlenie we wzroS§cie udziatu polskiego eksportu
i importu ogétem oraz do i z UE (w PKB). W przypadku eksportu byto to
silniejsze zjawisko, gdyz udzial eksportu w PKB w analizowanym okresie
zwiekszyl sie o okoto 15%, a importu tylko o okoto 7%. Analogicznie udziat
polskiego eksportu do UE w PKB wzrost o okoto 15%, a importu o okoto 5%.
Wskazuje to na stale rosnace w ostatnim dziesiecioleciu w polskiej gospodarce
znaczenie eksportu (zwtaszcza do UE) jako czynnika przyczyniajacego sie do
wzrostu gospodarczego. Mozna wobec tego stwierdzié, ze liberalizacja wymiany
towarowej miala pozytywny wplyw na rachunek obrotow biezacych i pod-
trzymywanie wzrostu gospodarczego. Bylto to niewatpliwie zwigzane z dostepem
do jednolitego rynku UE o wigkszej sile nabywczej konsumentéw, co zmuszato
polskich eksporteré6w do rozwoju ich oferty produktowej i poprawy jej jakoscil®.

4 Por. R. Barrell, T. Fic, Integration, Globalisation, Technology and Trade Patterns in the EUS,
,,Research in Economics and Business: Central and Eastern Europe” 2010, nr 1, s. 44; J. P. Damijan,
M. Rojec, EU Market Access and Export Performance of Transition Countries, ,,South Eastern European
Journal of Economics and Business” 2007, nr 2, s. 31-33.
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Warto tez podkreslié, ze przy tak dominujacym udziale UE w handlu
zagranicznym Polski na tle innych grup krajow tempo wzrostu polskiego
eksportu i importu do i z Unii Europejskiej mozna uznaé¢ za stosunkowo
najwyzsze w latach 1999-2009. Tak silna reorientacja handlu zagranicznego
nowych krajow cztonkowskich, w tym Polski, na rzecz panstw tak zwanej starej
Unii (UE-15) stanowita charakterystyczny trend dla proceséw integracyjnych
tych gospodarek. Omawiane tutaj zmiany w strukturze handlu zagranicznego
dobrze obrazuja wysokoSci udzialow krajow UE-15 w polskim eksporcie i im-
porcie w poréwnaniu do gospodarek nowej UE, ktore zostaly przedstawione
w tabeli 2. W latach 2004-2009 kraje UE-15 osiagaly okoto 80% udziat
w eksporcie Polski do UE, a import z tej grupy krajow stanowil okoto 85% catosci
importu Polski pochodzacego z UE. Doprowadzito to do tego, ze kraje Europy
Srodkowej i Wschodniej, w tym Polska, w wiekszym stopniu opieraja swoja
wymiane na handlu z dawnymi czlonkami UE niz dawni czlonkowie z nimi®®.
Potwierdzaja to dane UNCTAD, zgodnie z ktorymi udziat polskiego eksportu do
UE w imporcie UE z Polski wynosit w latach 1999-2009 ponizej 2,5%, natomiast
udziat importu Polski z UE w eksporcie UE wahat sie w przedziale od 1,4 do
2,35% w analogicznym okresie.

Nalezy takze zaznaczyé, ze uwarunkowania zewnetrzne i wewnetrzne
polskiego handlu zagranicznego od 2008 r., a szczeg6lnie od jego drugiej polowy,
uleglty istotnemu pogorszeniu w konsekwencji rozszerzajacego sie §wiatowego
kryzysu finansowego i gospodarczego. Wedlug UNCTAD, tempo wzrostu gospo-
darki §wiatowej obnizylo sie z 3,9% w 2007 r. do 1,7% w 2008 r. W 2009 r. miat
miejsce spadek Swiatowego PKB o okolo 2%, a szacunkowe dane za 2010 r.
wskazuja na 3,5-procentowy wzrost globalnego PKB, co moze oznacza¢ powrot
do przedkryzysowej stopy wzrostu. Zgodnie z danymi UNCTAD wyjatek moze
stanowié¢ Unia Europejska i niektére gospodarki wschodzace .

W §lad za obnizajacym sie tempem wzrostu $wiatowego PKB, a nastepnie
jego spadkiem, obnizyly sie rowniez obroty handlu miedzynarodowego. Spadek
eksportu i importu w poszczegélnych grupach krajéw mial wpltyw na wyniki
polskiego handlu zagranicznego. Kryzys gospodarczy spowodowatl zalamanie
popytu importowego, co spowodowato juz na poczatku listopada 2008 r. spadek
polskich obrotéw na wszystkich znaczacych dla Polski rynkach. Mimo zata-
mania obrotéw w ostatnim kwartale 2008 r., ich roczne tempo wzrostu utrzy-
mato sie jednak na poziomie dwucyfrowym, czego juz nie mozna powiedzieé
0 2009 roku, w ktorym to — wedtug danych UNCTAD - polski import obnizyt sie
0 29,8%, a eksport o 21,1%'". W tabeli 3 przedstawiono procentowe zmiany
rozmiaréw $wiatowego eksportu i eksportu oraz gtéwnych partneréw handlo-
wych Polski.

5 Por. J. P. Damijan, M. Rojec, op. cit., s. 31; A. Pugacewicz, Wplyw konwergencji na zawartoéé
czynnikéw produkcji w handlu Polski z UE, w: J. J. Michatek, W. Siwinski, M. W. Socha (red.), Polska
w Unii Europejskiej. Dynamika konwergencji ekonomicznej, Wydawnictwo Naukowe PWN, Warszawa
2007, s. 258.

16 Por. Employment, Globalization and Development, s. 2.

17 Por. Polska 2009. Raport o stanie handlu zagranicznego, Ministerstwo Gospodarki, Warszawa
2009, s. 5; Polska 2010. Raport o stanie handlu zagranicznego, Ministerstwo Gospodarki, Warszawa 2010,
s. 31.
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W 2010 r., wedltug wstepnych obliczenn GUS, polski eksport osiagnal poziom
blisko 117,4 mld euro wobec 98,3 mld euro w 2009 r. (wzrost o prawie 19,5%)
1116,2 mld euro w 2008 r. Kryzysowe zatamanie eksportu z 2009 r. zostato wiec
przezwyciezone i warto§é eksportu w 2010 r. byla wyzsza o ponad 1 mld niz
w przedkryzysowym 2008 r. Gtéwng przyczyna tak szybkiej i znaczacej poprawy
wynikoéw eksportowych byta poprawiajaca sie sytuacja w gospodarkach gtow-
nych partneréw handlowych Polski, przede wszystkim w gospodarce niemiec-
kiej. Po stronie importu réwniez nastapit wzrost obrotéow: ze 107,2 mld euro
w 2009 r. do 130,87 mld euro w 2010 r. (wzrost o 21,7%), co wplyneto na
zwigkszenie deficytu obrotéw handlowych do 13,5 mld euro. W wyniku kryzysu
nastapily rowniez zmiany w strukturze geograficznej polskiego handlu zagra-
nicznego, szczegdlnie w imporcie. Byto to widoczne przede wszystkim w dalszym
wzro$cie udzialu krajow WNP w polskim imporcie ogotem na rzecz spadku
udziatu UE 8,

Analiza kierunkéw handlu zagranicznego Polski w obrebie Unii Europej-
skiej wskazuje, ze Niemcy w calym rozpatrywanym okresie bylty gléwnym
partnerem handlowym Polski, zar6wno po stronie eksportu, jak i importu.
W latach 1999-2009 udziatl Niemiec w przypadku polskiego eksportu do UE byt
zawsze wyzszy niz 32% i wynosit 44,2% w 1999 r., 37,34% w 2004 r. i 32,9%
w 2009 r. Natomiast analogiczny udzial importu w calym rozpatrywanym
okresie nie spadal ponizej 34%, osiagajac w 1999 r. wielkos¢ 34,9%, w 2004 r.
35,4% i w 2009 r. 38,9%. W latach 1999-2009 mialo miejsce obnizenie sie
udziatu Niemiec w eksporcie Polski do krajow UE (o 11,3%). Nastapito to
w najwiekszym stopniu na rzecz wzrostu udzialu Wielkiej Brytanii (o 3,1%),
Republiki Czeskiej (0 2,7%) i Francji (o 2,6%). Kraje te, obok Wioch, nalezaty do
najwiekszych nabywcow polskich towarow w obrebie ugrupowania. W 2009 r.
udzial Francji i Wloch w polskim eksporcie do UE ksztattowat sie na poziomie
8,6%, Wielkiej Brytanii — 8%, a Republiki Czeskiej — 7,4%. Jezeli chodzi
o strukture polskiego importu z krajow UE, to odnotowac nalezy wzrost udzialu
importu z Niemiec w latach 1999-2009 o 4%, Drugim w kolejnosci krajem z tego
ugrupowania, jesli chodzi o wysokos§¢ udziatu w polskim imporcie, byty w 2009 r.
Wtochy (9%), trzecim Holandia (7,8%), czwartym Francja (6,4%), a piatym
Czechy (5,6%).

Ta dominacja Niemiec w polskim eksporcie sprawia, ze struktura towarowa
eksportu Polski zmienia sie w duzym zakresie podobnie do zmian struktury
popytu w Niemczech — zaréwno konsumpcyjnego, jak i inwestycyjnego. W przy-
padku Polski mamy bowiem do czynienia z wiekszym stopniem konwergencji
wzordéw wymiany towarowej w sytuacji jej gtownych partneréw handlowych
pochodzacych z UE. Jest to zwigzane z tym, ze struktura handlu kraju
przesuwa sie stopniowo w kierunku produktéow kupowanych przez jego
gtownych partneréw handlowych, aby méc zaspokoié¢ potrzeby konsumentéw za
granica!®.

18 Informacja o handlu zagranicznym Polski na koniec stycznia 2011 r., Ministerstwo Gospodarki,
Departament Analiz i Prognoz, Warszawa, marzec 2011.

19 Por. M. Majewska-Bator, Rozwdj endogenicznej przewagi w handlu miedzynarodowym a proces
zmniejszania luki technologicznej, Wydawnictwo Naukowe UAM, Poznan 2010, s. 300-314.



248 Elzbieta Janton-Drozdowska, Maria Majewska-Bator

W latach 1999-2009 najszybciej rost w obrebie ugrupowania eksport Polski
do Rumunii (o 1315,5%), Portugalii (o 1118,8%), Hiszpanii (o 751,3%), Grecji
(0 737%) i na Cypr (o0 713,3%). W okresie przed przystapieniem Polski do Unii
Europejskiej najwyzsze tempo wzrostu wystapitlo w przypadku polskiego
eksportu do Portugalii (0 985,6%) i Rumunii (0 466%) oraz Hiszpanii (0 333,6%),
a po akcesji najszybciej zwiekszatl sie polski eksport Polski do Grecji (0 278%), na
Cypr (o 237,2 %) i do Bulgarii (o 168,7%). Natomiast import z krajow UE
najszybciej rost w latach 1999-2009 w przypadku Cypru (o 2787,2%), Estonii
(0 689,7%), Lotwy (0 678,5%). W okresie przed przystapieniem Polski do UE
najbardziej zwiekszyt sie¢ w Polsce import z Cypru (o 1715,4%), Malty
(0 1177,9%) i Lotwy (0 517,5%), a po akcesji —z Holandii (o 170%), Luksemburga
(0 140,1%) i Stowacji (o 143,4%). Jak wida¢, w przypadku eksportu i importu
okres po przystapieniu Polski do Unii Europejskiej charakteryzowat sie wyraz-
nie mniejszymi przyrostami, o czym byta juz mowa. Mimo wysokich wspoétczyn-
nikoéw tempa wzrostu eksportu i importu do wymienionych tu krajow, wielkosci
wymiany towarowej nadal nie pozwalaja im znalezé sie w grupie najwigekszych
unijnych nabywcoéw polskich towarow lub sprzedawcow wlasnych wyrobéw na
rynku polskim.

Mozna takze stwierdzié, ze struktura geograficzna eksportu i importu
w calym rozpatrywanym okresie charakteryzowala sie mata zmiennoScig
wysokosci udzialéw poszezegélnych krajow UE (z wyjatkiem znaczacego spadku
eksportu z Niemiec) oraz duzym stopniem koncentracji polskiego eksportu
i importu w niewielkiej grupie panstw nalezacych do ugrupowania.

IV. STRUKTURA RZECZOWA POLSKIEGO EKSPORTU
DO I IMPORTU Z UNII EUROPEJSKIEJ
W LATACH 1999-2009

W analizie zmian struktury rzeczowej wymiany towarowej Polski pan-
stwami Unii Europejskiej uwzgledniono nastepujace gtéwne kategorie pro-
duktow wedlug nomenklatury SITC: 1) zywno§¢ i zwierzeta zywe, 2) napoje
i tyton, 3) surowce niejadalne z wyjatkiem paliw, 4) paliwa mineralne, smary
i materiaty pochodne, 5) oleje, ttuszcze, woski zwierzece i roslinne, 6) chemi-
kalia i produkty pokrewne, 7) towary przemystowe sklasyfikowane gléwnie
wedlug surowca, 8) maszyny, urzadzenia i sprzet transportowy, w tym
specjalistyczne maszyny, maszyny elektryczne, aparatura i urzadzenia oraz
pojazdy drogowe, 8) rézne wyroby przemystowe, 9) towary i transakcje nie-
sklasyfikowane.

Zmiany struktury towarowej polskiego eksportu do UE wedlug nomenkla-
tury SITC w latach 1999-2009 uwidaczniaja, ze dominujaca grupe w catym
rozpatrywanym okresie stanowily maszyny, urzadzenia i sprzet transportowy,
ktorych udzial zwiekszyl sie z 30% w 1999 do 41% w 2009 r. Jest to zjawisko
pozytywne, gdyz kategoria maszyny, urzadzenia i sprzet transportowy stanowi
polaczenie produktéw o wyzszym stopniu przetworzenia. Dlatego tez w jej obreb
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wchodzg wyroby kapitatochtonne, do ktorych zaliczaja sie — zgodnie z klasyfi-
kacja OECD — miedzy innymi pojazdy drogowe oraz wyroby technologicznie
intensywne jak przyktadowo specjalistyczne maszyny. Wskazuje to na rosnace
tempo postepu technologicznego, stymulowane dazeniem polskich producentéow
do wzrostu ekspansji zagranicznej w formie eksportu na unijne rynki. Sprzyja
temu wyzszy poziom rozwoju gospodarczego gtéwnych partneréw handlowych
Polski w obrebie ugrupowania, poniewaz narzuca on potrzebe technizacji
struktury produkcji krajowej, ktora znajduje odzwierciedlenie we wzroScie
jakosci bardziej zroéznicowanego asortymentu towaréw oferowanych do sprze-
dazy na zagranicznych rynkach. Dzieje sie tak, gdyz mamy do czynienia z presja
na unowoczes$nienie wyrobow i ustug, ktore jest niezbedne, aby méc zaspokoié
potrzeby konsumentéw zyjacych w krajach o wyzszym poziomie dobrobytu.
Wraz ze wzrostem dobrobytu roénie bowiem stopien wyposazenia konsumpcji
w dobra trwalego uzytku o wiekszym stopniu przetworzenia i zawartoSci
technologii.

Druga w kolejnosci grupa produktéw pod wzgledem wysoko§ei udziatu
w eksporcie Polski do UE w latach 1999-2009 byly wyroby przemystowe
sklasyfikowane gtéwnie wedlug surowca. Charakteryzowatl je spadek udziatu
w strukturze towarowej polskiego eksportu o 4,8%, z poziomu 25,6% w 1999 r.
do 20,8% w 2009 r. Trzecie miejsce w strukturze towarowej polskiego eksportu
w rozpatrywanym okresie zajmowaly natomiast rézne towary przemyslowe,
ktorych udziat zmniejszyt sie w najwiekszym stopniu w poréwnaniu do innych
kategorii SITC, to jest o okolo 8%. Ta grupa produktéw osiagneta 22% udziat
w eksporcie Polski do UE w 1999 r., 15,9% w 2004 r. i 14,2% w 1999 r. Za ten
spadek obu rozpatrywanych tu kategorii wyrobéw (wyroby przemystowe
klasyfikowane wedlug surowca i rozne towary przemystowe) odpowiedzialne
byly w duzej mierze towary pracochtonne. Dlatego tez przedstawiane tutaj
korzystne zmiany w strukturze rzeczowej polskiego eksportu znalazly
ostatecznie odzwierciedlenie w ostabieniu sie przewagi komparatywnej Polski
w handlu wyrobami pracochlonnymi na rzecz umocnienia sie przewagi w wy-
mianie dobrami kapitalochtonnymi i stopniowej poprawie sytuacji w handlu
produktami technologicznie intensywnymi, zwlaszcza trudnymi do imitowania,
o0 czym juz byta mowa powyzej2°. Potwierdzaja to takze wyniki badan E. Czarny
i K. Sledziewskiej wskazujace, ze Polska coraz czeSciej eksportuje produkty
o wysokiej jakosci oraz zaawansowane technologicznie, co jest nastepstwem
modernizacji gospodarki?!.

Niewielki wzrost udziatu odnotowaly z kolei chemikalia i produkty po-
krewne, zaliczane bez nawozéw chemicznych, do wyrobéw technologicznie
intensywnych, tatwych do imitowania oraz zywno$é i zwierzeta zywe, stano-
wigce towary surowcochtonne. Te ostatnie zajely czwarta w kolejnosci pozycje
pod wzgledem wysokosci udzialu w eksporcie Polski do Unii Europejskiej

20 M. Majewska-Bator, op. cit., s. 361-362.

2l . Czarny, K. Sledziewska, Polski handel wewnatrzgaleziowy z Unia Europejska na poczatku
XXT w., w: M. A. Weresa (red.), Polska. Raport o konkurencyjnosci 2008. Konkurencyjnosé sektora ustug,
Instytut Gospodarki Swiatowej, Oficyna Wydawnicza SGH, Warszawa 2008, s. 85-109.
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w 2009 r., stanowigc 8,7%. Natomiast chemikalia i produkty pokrewne
znajdowaty sie w 2009 r. na piagtym miejscu, z udziatlem w wysokosci 6,6%.
Na szostej pozycji uplasowaly sie paliwa mineralne, smary i materialy
pochodne, wchodzace w sktad towaréw surowcochlonnych, ktére to w 2009
r. stanowity 4,9% eksportu Polski do UE, a na siédmej surowce niejadalne
z wyjatkiem paliw z udzialem w wysokosci 2,4% w 2009 r., ktore po odliczeniu
surowcow wiokienniczych zalicza sie tez do wyrobow surowcochtonnych. Zmia-
ny udzialéow tych dwoéch ostatnich grup towaréw w calym rozpatrywanym
okresie zawieraly sie w przedziale 2%. Mniejszy niz 1% udziat w strukturze
towarowej polskiego eksportu w latach 1999-2009 wystepowal natomiast
w przypadku kategorii ,,napoje i tyton”, zaliczanej w caloéci do wyrobow
kapitatochlonnych, oraz kategorii ,,oleje, thuszcze, woski zwierzece i roslinne”,
stanowigcej dobra surowcochlonne. Warto tez doda¢, ze gdyby zliczy¢ tacznie
cztery rozpatrywane w tym opracowaniu kategorie wyrobéw surowcochtonnych,
to ich taczny udzial w strukturze eksportu Polski do UE wyniéstby 16,2%
w 2009 r. wobec 15,1% w 1999 r.

W strukturze towarowe;j polskiego importu z UE w latach 1999-2009 réwniez
najwyzszy i pozostajacy wlasciwie na zblizonym poziomie udzial posiadatly
maszyny, urzadzenia i sprzet transportowy. Wyniost on w 2009 r. 37,6%. Druga
w kolejno$ci grupa w calym rozpatrywany okresie byly towary przemystowe
sklasyfikowane gtéwnie wedlug surowca, stanowigce w 2009 r. 24,4% polskiego
importu z UE, a trzecig — chemikalia i towary pokrewne, ktore w 2009 r.
osiagnely udziat w wysokosci 17,5%. Takze w przypadku tych dwoéch kategorii
produktow nie wystapity w latach 1999-2009 wieksze zmiany w zakresie
ksztaltowania sie wysokosci ich udzialéw w polskim imporcie z UE, wahania ich
udziatéw w strukturze polskiego importu z UE nie przekroczyly bowiem 3%.
Maty spadek udzialu w polskim imporcie z panstw nalezacych do Unii
Europejskiej charakteryzowal natomiast rézne wyroby przemyslowe, ktore
stanowity 8,99% w 1999 r., 7,7% w 2004 r. i 7,6% w 2009 r. Zajmowaly one
czwarta w kolejnoSci pozycje pod wzgledem wysokosci udzialu w polskim
imporcie z UE w calym rozpatrywanym okresie. Na pigtym miejscu znajdowaty
sie zywno§c 1 zwierzeta zywe, ktore w 2009 r. stanowity 6,2% polskiego importu
z UE, a na sz6stym paliwa mineralne, smary i materiaty pochodne, z udziatem
w wysokosci 3,4% w 2009 r. Na siédmej pozycji w calym rozpatrywanym okresie
uplasowaly sie surowce niejadalne z wyjatkiem paliw, z udzialem w wysokosci
2,3% w 2009 r. Udzialy tych trzech grup produktéw wykazywaly niewielka
tendencje wzrostowa w granicach 2%, przy czym najbardziej dotyczyto to
zywnoSci 1 zwierzat zywych. Napoje i tyton oraz oleje, ttuszceze, woski zwierzece
i ro$linne ponownie stanowily mniej niz 1% struktury polskiego importu do
krajow Unii.

W okresie przed przystapieniem Polski do Unii Europejskiej, to jest w latach
1999-2004, najszybciej rosty w obrebie ugrupowania, takie kategorie polskich
produktow eksportowych jak napoje i tyton (wzrost o 269,7%), maszyny,
urzadzenia i sprzet transportowy (o 245%), w tym zwltaszcza pojazdy drogowe
(0 269,3%), a takze paliwa mineralne, smary i materiaty pochodne (o 204%).



Efekty integracji z Unig Europejska w sferze polskiego handlu zagranicznego 251

Po akcesji ponownie najwiekszy wzrost odnotowatly napoje i tyton (420%), obok
olejow, ttuszezy, woskow zwierzecych i roslinnych (581,7%), ktore to kategorie
produktow eksportowych jako jedyne rosty szybciej w okresie po przystapieniu
Polski do UE niz przed tym wydarzeniem. Chemikalia i produkty pokrewne
z tempem wzrostu dla lat 2004-2009 w wysokos$ci 128,4%, uplasowaly sie na
trzecim miejscu wéréd wszystkich uwzglednionych w pracy grup produktow
eksportowanych przez Polske do UE. Z kolei, w przypadku polskiego importu,
silniej rosty przed akcesja takie kategorie towaréw importowanych przez
Polske, jak surowce niejadalne z wyjatkiem paliw (o 121,6%), oleje, ttuszcze,
woski zwierzece i ros$linne (o 83,5%), chemikalia i towary pokrewne (o 90,2%),
towary przemystowe sklasyfikowane glownie wg surowca (o 87,9%) oraz
maszyny, urzadzenia i sprzet transportowy (o 88%). Odwrotnie — po przy-
stapieniu Polski do UE w 2004 r. wiekszy wzrost niz przed akcesja wystapit dla
importu napojéow i tytoniu (o 147,1%), zywnosci i zwierzat zywych (o 146,1%),
paliw mineralnych, smaréw i materialéw pochodnych (o 135,2%) oraz réznych
wyrobow przemystowych (o 74,34%). W calym badanym okresie najwyzsze
tempo wzrostu wystapito w przypadku polskiego eksportu do UE napojow
i tytoniu (o 1822,6%), olei, tluszczy, woskéw zwierzecych i ro§linnych
(0 1002,4%) oraz maszyn, urzadzen i sprzetu transportowego (o 559,4%),
w tym szczegélnie pojazdéw drogowych (o 624,5%). Jezeli chodzi o przywoéw
towarow z krajow nalezacych do Unii Europejskiej, to w latach 1999-2009
najszybciej zwiekszyl sie import trzech grup wyrobow surowcochlonnych:
zywnoSci 1 zwierzat zywych (o 361,3%), surowcow niejadalnych z wyjatkiem
paliw (o0 325,9%) oraz paliw mineralnych, smaréw i materiatéw pochodnych
(0 331,5%).

Przedstawione wyzej zmiany w strukturze i dynamice poszczegdlnych grup
produktéw polskiego eksportu i importu znalazty odzwierciedlenie w spadku
lub wzroscie pozioméw ich sald obrotow towarowych. Na saldo obrotow
handlowych najbardziej negatywnie spos$rod rozpatrywanych glownych grup
towarow wedlug SITC wplynely zmiany w wymianie produktami przemystu
chemicznego. Chemikalia i produkty pokrewne poglebity deficyt w latach
1999-2009 o 7333 mIn USD, to jest o 57%. Natomiast najbardziej korzystne
zmiany w wysoko$ci salda obrotéw handlowych wystapily w przypadku maszyn,
urzadzen i sprzetu transportowego, zywnoSci i zwierzat zywych oraz réznych
wyrobow przemystu. Jezeli chodzi o maszyny, urzadzenia i sprzet transpor-
towy, to do 2004 r. wystepowato ujemne saldo handlowe, ktore to w 1999 r.
wynosito 6218 mln USD. W 2009 r. osiagnelo ono dodatnig warto$¢ w wysokosci
4222 mln USD. Z kolei saldo obrotéw réznymi wyrobami przemystu bylo
dodatnie w calym okresie badanym i wzrosto z 1956 mln USD w 1999 r. do
7130 mln USD w 2009 r, czyli o 264,5%. Dodatnie saldo obrotéw handlowych
zywnoScig i zwierzetami zywymi w 1999 r. wynosito 52 mln USD, aby osiggnaé
poziom 2769 mln USD w 2009 r, co stanowi przyrost o 5225%.

Podsumowujac opisane powyzej zmiany glownych kategorii struktury
towarowej polskiego handlu zagranicznego mozna stwierdzi¢, ze byly one
stosunkowo niewielkie, zwlaszcza w wypadku polskiego importu z obszaru
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Unii Europejskiej. Wyjatek stanowily wspomniane wyzej dwa przypadki
dotyczace ewolucji struktury towarowej polskiego eksportu, to jest 11% wzrost
udziatu maszyn, urzadzen i sprzetu transportowego oraz obnizenie sie udziatu
réoznych wyrobéw przemystowych o okoto 8%. Zdaniem nie tylko ekspertéw
Ministerstwa Gospodarki, wskazuje to na zbyt wolne zwiekszanie sie kon-
kurencyjnosci i niezbyt intensywna modernizacje polskiej oferty towarowej.
Takie grupy towaréw polskiego eksportu, jak przyktadowo uwzglednione
w pracy specjalistyczne maszyny czy elektryczne maszyny, aparatura i urza-
dzenia, czyli wyroby elektromaszynowe, odnotowaly bowiem wzrost udzialu
jedynie w granicach 2% w latach 1999-2009. Dlatego tez Polske charakteryzuja
nadal glownie przewagi wzgledne w obrotach z pozostalymi krajami czlon-
kowskimi w zakresie wymiany towarowej produktami o relatywnie niskim
stopniu przetworzenia, to jest wyrobami surowcochtonnymi i pracochtonnymi
—miedzy innymi dotyczy to zywnos$ci i zwierzat zywych, wegla, koksu, brykietu
czy mebli. Sprawia to, ze Polska, obok innych nowych krajéw UE (m.in. Litwy,
Lotwy, Bulgarii i Rumunii), pelni w stosunkowo duzej mierze role zaplecza
surowcowo-rolnego ugrupowania .,

Nie przeczy to jednak temu, ze w analizowanym okresie nastgpita opisana
powyzej poprawa struktury rzeczowej polskiego eksportu na rynki unijne,
przejawiajaca sie we wzroScie udzialu wyrobéw relatywnie bardziej prze-
tworzonych. Dobrym przykladem sg samochody oraz czesci i akcesoria do nich,
ktore w ostatnich latach staty sie specjalnoscia eksportowa Polski®, W 2009 r.
pojazdy drogowe stanowily wedlug danych UNCTAD okoto 13% calego
polskiego eksportu do UE zajmujac w nim jedng z gtéwnych pozycji. Nalezy
przypomnieé, ze zmiany o charakterze strukturalnym wymagaja czasu i nie
mozna sie spodziewaé istotnej przemiany w rodzaju przewag komparatywnych
Polski po uptywie kilku lat od jej przystapienia do UE.

V. UWAGI KONCOWE

Rozlozona w czasie liberalizacja wymiany towarowej z Unig Europejska
zaowocowala wzrostem obrotow z krajami ugrupowania, co byto widoczne juz
od poczatku obecnego wieku, a w szczegolnosci od 2003 r. Wyjatek stanowit
oczywiscie kryzysowy 2009 r., ale juz w 2010 r. tempo wzrostu obrotow
handlowych z UE wrécito do poziomu dwucyfrowego. W catym analizowanym
okresie najwazniejszym partnerem handlowym Polski byty Niemcy. Struktura
rzeczowa polskiego eksportu ulegta poprawie w rozpatrywanym okresie, chociaz
wzrost poziomu jej konkurencyjno$ci mogtby byé wiekszy. Przyczyna moze byé
niepojawienie sie jeszcze efektéw dynamicznych konkurencyjnego pchniecia
zwigzanego z wejSciem w postaci eksportu polskich producentéw na jednolity

2 Por. J. Misala, Konkurencyjnoséé Polski w handlu z krajami Unii Europejskiej, w: M. A. We-
resa (red.), op. cit., s. 84-85.
% Por. Na pierwsze 5 lat Polski w Unii Europejskiej, op. cit., s. 73-74.
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rynek UE. Natomiast struktura towarowa polskiego importu charakteryzowata
sie¢ wzglednie statym udziatem poszczegélnych grup produktéw, co $wiadezy
prawdopodobnie o tym, ze producenci nie sa skloni do zmiany zrdédet pocho-
dzenia nabywanych przez nich débr i czynnikéw produkeji na rynkach Unii
Europejskiej.
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EFFECTS OF POLAND’S INTEGRATION WITH THE EUROPEAN UNION
IN POLISH INTERNATIONAL TRADE

Summary

Poland’s integration with the European Union started with the European Agreement which came
into force on 1 February 1994. Its commercial part, however, was implemented already on 1 March
1992. Gradual liberalisation of commercial regulations and Poland’s subsequent accession to the EU
on 1 May 2004 allowed wider commercial trading with other EU member states and was not reduced
to higher imports and exports within the EU only. It also enabled increased trading with non-member
states, possible through preferential contracts with the developing states of Africa, the Caribbean and
Pacific Islands and other countries, including the Union of Independent States. All this was possible
under the General System of Preferences (GSP). The impact of the EU integration on the structure of
products that are subject of commercial trading have been much smaller. That is why the quality of
Polish goods in terms of higher competitiveness and more advanced production technology of the
goods offered for export has not much improved.








