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PREFERENCJE GOSPODARSTW DOMOWYCH
I FIRM W ZAKRESIE ZAKUPU
UBEZPIECZEN EMERYTALNYCH

Rozwijajacy sie dynamicznie w Polsce rynek ubezpieczeniowy, zwiasz-
cza w zakresie ubezpieczenn zyciowych sprawia, iz ro$nie zainteresowanie
spoteczenstwa tego typu ustugami. Wpltyw na to ma réwniez realizowana
reforma systemu zabezpieczen spotecznych, w ktérej w ramach 11l filaru
przewiduje sie zabezpieczenie sobie przysztosci w formie prywatnie wyku-
pionego ubezpieczenia z funduszem inwestycyjnyml

Czy polskie spoteczenstwo przygotowane jest do tej reformy i jakie sg
jego preferencje w zakresie zakupu ubezpieczenn emerytalnych? Prébg od-
powiedzi na to pytanie jest niniejszy artykutl prezentujacy wyniki ogélno-
polskich badan przeprowadzonych przez ZBM INFOMARKT wsrod ponad
1300 gospodarstw domowych oraz 600 firm.

1. HIERARCHIA WAZNOSCI ELEMENTOW
UBEZPIECZENIA EMERYTALNEGO

W przeprowadzonym badaniu gospodarstwa domowe mogly wskazac
dwa najwazniejsze elementy ubezpieczenia emerytalnego. Okazato sie, iz
aktualnie najwazniejsze znaczenie dla nich ma wysokos$¢ sktadki oraz
termin otrzymania renty (po 42% wskazan), na drugim planie znalazty sie
zakres ubezpieczenia i wiarygodnos¢ zaktadu ubezpieczen (32 - 36% wska-
zan), a na trzecim - zabezpieczenie przed inflacja.

Niewielkie natomiast znaczenie przypisywano sposobowi wyptaty Swiad-
czenia i czestosci skiadki (po okoto 5%), za$ zupetnie nieistotne byly wa-
runki zerwania umowy i mozliwos¢ zastawienia polisy pod pobierany
kredyt (1 - 2%).

Znaczenie wysokosci sktadki (Srednio wskazywane przez 42%) maleje
wraz z wyksztatceniem (od 55% wsrod os6b z wyksztatceniem podstawo-
wym do 39% dla os6b z wyksztatceniem wyzszym) oraz ro$nie z wiekiem
(od 37% dla oséb w wieku ponizej 30 lat do 52% dla os6b w wieku ponad
60 lat).

1W dalszej czesci artykutu ubezpieczenia z funduszem inwestycyjnym beda nazwane dobrowolnymi ubez-
pieczeniami emerytalnymi.
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Hierarchia waznosci elementéw ubezpieczenia emerytalnego
Dane ZBM ,Infomarkt” - Poznan.

Wysokos¢ sktadki ma stosunkowo duze znaczenie (47 - 50%) dla rolni-
kdéw, osob posiadajgcych dwa produkty ubezpieczeniowe, ukierunkowanych
W zyciu na kariere i dobra materialne, zamieszkatych w miastach 100 - 200 tys.
oraz pesymistéw. Z kolei ma ona stosunkowo mate znaczenie (28 - 33%)
dla przedstawicieli wolnych zawodéw, biznesmendw, o0s6b o najwyzszych
dochodach, zamieszkatych w miastach 50 - 100 tys. oraz powyzej 200 tys.
mieszkancow, w regionie centralnym, dla ktérych w zyciu najwazniejsze
jest bezpieczenstwo oraz posiadajgcych pie¢ produktdéw ubezpieczeniowych.

Duzg wage do terminu otrzymania renty (47 - 52% odpowiedzi przy
Sredniej 42%) przywigzujg technicy i inzynierowie, przedstawiciele wolnych
zawoddw, osoby posiadajgce tylko jeden produkt ubezpieczeniowy, mieszkajace
na wsi, w regionie wschodnim i potudniowym. Stosunkowo mniej (30 - 37%)
preferujg ten element oferty nauczyciele, kadra ekonomiczna, pracownicy
administracji, emeryci i rencisci, osoby w wieku ponad 60 lat z gospo-
darstw trzyosobowych, o dochodach powyzej przecietnej, zamieszkate
w miastach 100 - 200 tys., w regionie pétnocnym lub centralnym, posiada-
jace 6 i wiecej produktdéw ubezpieczeniowych, ukierunkowane w zyciu na
bezpieczenstwo. Znaczenie terminu wyptaty renty maleje wraz z wyksztat-
ceniem - od 52% dla os6b z wyksztatceniem podstawowym do 39% dla
os6b z wyksztatceniem wyzszym.

Na wiarygodnos$¢ zakladu ubezpieczen przy wyborze ubezpieczenia
emerytalnego zwracajg uwage przede wszystkim nauczyciele i kadra eko-
nomiczna, pracownicy administracji, z mato licznyeh (do 3 oséb) gospo-
darstw, wolne zawody, osoby zajmujace stanowiska kierownicze, o wysokich
dochodach i $rednich zasobach débr trwatlych, mieszkajgce w miastach
ponad 50 tys., w regionie potnocnym, posiadajgce 3 lub 5 i wiecej produk-
tow ubezpieczeniowych (41 - 48 odpowiedzi przy $redniej 36%).



Preferencje w zakresie zakupu ubezpieczen emerytalnych 221

Stosunkowo rzadko (24 - 29%) czynig to natomiast osoby z wyksztatce-
niem podstawowym, rolnicy, osoby z gospodarstw 6 i wiecej osobowych,
o wysokiej zamoznosci, zamieszkate w miastach 20 - 50 tys., ukierunkowa-
ne w zyciu na kariere i dobra materialne.

Zakres oferowanego ubezpieczenia emerytalnego jest szczeg6lnie wazny
(39 - 42% przy Sredniej 32%) dla nauczycieli, kadry ekonomicznej, przed-
stawicieli wolnych zawoddéw, o0séb o $redniej zamoznosci, zamieszkatych
w miastach 20 - 50 tys., w regionie wschodnim i zachodnim.

Relatywnie mniej (25 - 27%) zwracajg na to uwage osoby z wyksztat-
ceniem podstawowym, rolnicy, osoby w wieku ponad 60 lat, samotne,
0 bardzo niskiej zamoznosci, ukierunkowane w zyciu na kariere i dobra
materialne, deklarujace sie jako pesymisci. Zainteresowanie zakresem
ubezpieczen rosnie ze wzrostem liczby posiadanych produktéw ubezpiecze-
niowych od 23% do 41%.

Zabezpieczenie przed inflacjg jest waznym elementem ubezpieczenia
emerytalnego (31 - 35% przy Sredniej 25%) szczegolnie dla przedstawicieli
wolnych zawodow, biznesmendw, witascicieli firm, mieszkarncow miast
10 - 20 tys. oraz ponad 200 tys. Ma ono stosunkowo mniejsze znaczenie
(16 - 20%) dla emerytow i rencistow, 0s6b z gospodarstw 2 oraz 6 i wiecej
osobowych, dla mieszkancéw wsi i miast 20 - 100 tys., osob ukierunkowa-
nych w zyciu na kariere i dobra materialne.

Znaczenie tego elementu ubezpieczenia emerytalnego rosnie z wy-
ksztatceniem (od 15% do 30%), wielkoscig dochodu (od 20% do 35%),
zamoznoscig (od 20% do 31%) oraz liczbg posiadanych produktéw ubezpie-
czeniowych (od 16% do 30%), a maleje natomiast z wiekiem (od 30% do
19%).

2. SKEONNOSC DO ZAWIERANIA UBEZPIECZENIA
EMERYTALNEGO

Obecnie co drugie gospodarstwo domowe w Polsce wyraza che¢ po-
siadania dodatkowego, obok ZUS, $Swiadczenia emerytalnego w postaci
prywatnej emerytury. Nadal jednak stosunkowo niewiele gospodarstw do-
mowych posiada juz takie ubezpieczenie (zaledwie co dziesigte, ale prawie
trzykrotnie wiecej niz przed dwoma laty), ale tez niewiele uwaza to za
bezcelowe (co dziesigte). Znacznie zmniejszyta sig, w ciggu ostatnich dwdch
lat, grupa oséb wskazujgca na brak mozliwosci finansowych zawarcia ta-
kiego ubezpieczenia (co szosta). Jest to wynikiem nie tyle wzrostu zamoz-
nosci spoteczenstwa, lecz raczej jego Swiadomosci potrzeb dodatkowego
zabezpieczenia emerytalnego. Pozytywng role odegraty wszelkie programy
edukacyjne prowadzone w srodkach masowego przekazu, a takze promocja
tego rodzaju ubezpieczen przez instytucje ubezpieczeniowe. Wielkg takze
role odegrata publiczna dyskusja w mediach na temat istoty i zakresu
reformy systemu zabezpieczen spotecznych. Potwierdzeniem tego jest row-
niez zmniejszenie sie odsetka osob, ktore sg nadal niezorientowane w za-
kresie pracowniczych ubezpieczern emerytalnych (12%).
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Sktonnos¢ do zawierania ubezpieczenia emerytalnego
Dane ZBM ,Infomarkt” - Poznan.

Sktonnos¢ do zawarcia dobrowolnego ubezpieczenia emerytalnego jest
relatywnie wyzsza (50 - 61% odpowiedzi przy Sredniej 50%) wsréd nauczycieli
i kadry ekonomicznej, oséb na stanowiskach kierowniczych, z gospodarstw
3 i 5 osobowych, o dochodach wyzszych od przecietnej, zamieszkatych
w miastach 20 - 50 tys., ukierunkowanych w zyciu na kariere i dobra
materialne.

Z kolei jest ona wyraznie nizsza (32 - 40%) wsrod osob z wyksztatce-
niem podstawowym, rolnikéw, biznesmendéw, emerytdéw i rencistow, osob
nie pracujacych zawodowo, pochodzacych z gospodarstw 2 oraz 6 i wiecej
osobowych, o niskiej zamoznosci, wsrod rolnikéw majacych gospodarstwa
rolne powyzej 5 ha, osob nie korzystajgcych dotad z ustug ubezpieczenio-
wych, zamieszkatych w miastach 100 - 200 tys., w regionie pétnocnym.

Skionnos$¢ ta wyraZznie maleje wraz z wiekiem (od 59% dla oséb w wie-
ku ponizej 30 lat do 32% dla os6b w wieku ponad 60 lat), a ro$nie wraz
z dochodami (od 40% do 58%).

Dobrowolne ubezpieczenie emerytalne stosunkowo czesciej (15 - 20% przy
Sredniej 9%) posiadajg juz przedstawiciele wolnych zawodéw, osoby na stano-
wiskach kierowniczych, zamieszkate w miastach 50 - 100 tys., w regionie
pétnocnym, a szczeg6lnie biznesmeni oraz wiasciciele firm (co trzeci).

Rzadko (2 - 5%) natomiast takie dodatkowo ubezpieczenie majg osoby
z wyksztatceniem podstawowym, rolnicy, osoby na stanowiskach niekierow-
niczych, nie pracujgce zawodowo, w wieku 60 i wiecej lat, samotne lub
z gospodarstw 6 i wiecej osobowych, rolnicy posiadajacy mate lub bardzo
duze gospodarstwa, osoby ukierunkowane w zyciu na kariere i dobra ma-
terialne.

Frakcja os6b posiadajacych dobrowolne ubezpieczenie emerytalne wy-
raznie ro$nie wraz z wyksztatceniem (od 3% do 16%), poziomem dochoddéw
(od 4% do 24%), zamoznoscig (od 3% do 18%), liczbg posiadanych produk-
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Skionnoé¢ do zawierania ubezpieczenia emerytalnego wedtug wieku
Dane ZBM ,Infomarkt” - Poznan.

tow ubezpieczeniowych (od 3% dla oséb nie korzystajacych z ustug ubezpie-
czeniowych do 23% dla posiadajacych aktualnie pie¢ produktéw ubezpie-
czeniowych).

Wsrod oséb deklarujagcych che¢ nabycia dobrowolnego ubezpieczenia
emerytalnego blisko 60% chce je wykupi¢ dla siebie. Ponadto ponad 40%
bytoby sktonnych naby¢ takie ubezpieczenia badz dla matzonka, badz dla
swojego dziecka.

Sktonnos$¢ do nabycia dla siebie ubezpieczenia emerytalnego stosunko-
wo czesto wyrazajg nauczyciele i kadra ekonomiczna, wolne zawody, bi-
znesmeni, osoby na stanowiskach kierowniczych, osoby samotne,
posiadajgce 6 i wiecej produktéw ubezpieczeniowych (68 - 72% wskazan
przy Sredniej 58%). Rzadziej (42 - 29%) natomiast deklarujg to rolnicy,
robotnicy, emeryci i rencisci, osoby nie pracujace zawodowo, zamieszkate
w miastach do 10 tys., rolnicy posiadajacy gospodarstwa rolne do 5 ha,
osoby nie korzystajgce z ustug ubezpieczeniowych. Sktonnos¢ do nabywa-
nia ubezpieczenia dla siebie rosnie wraz z wyksztatceniem (od 54% do
73%) oraz dochodami (od 50% do 73%), a maleje z liczbg osob w gospodar-
stwie (od 69% do 46%).

Dobrowolne ubezpieczenie emerytalne dla wspétmatzonka czesciej (51 - 54%
przy $redniej 42%) chcieliby wykupi¢ inzynierowie i technicy, rolnicy, osoby
na stanowiskach kierowniczych, o dochodach wyzszych od przecietnej, za-
mieszkate w regionie potudniowym. Rzadziej natomiast (26 - 32%) sa
sktonne to uczyni¢ osoby z wyksztatceniem podstawowym, osoby nie pracu-
jace zawodowo, w wieku ponad 60 lat, o najnizszych dochodach i najnizszej
zamoznosci, zamieszkate w regionie centralnym, posiadajgce pie¢ produ-
ktéw ubezpieczeniowych neutralne pod wzgledem optymizmu, a zwkaszcza
ukierunkowane w zyciu na kariere i dobra materialne (tylko co piagte).

Mozliwos¢ zawarcia ubezpieczenia emerytalnego dla dzieci stosunkowo
czesciej sugeruja pesymisci (50% przy $redniej 42%), rzadko za$ czynia to
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Skionnosé¢ do zawierania ubezpieczenia emerytalnego wedtug dochodu miesiecznego
Dane ZBM ,Infomarkt” - Poznan.

(22 - 30%) przedstawiciele wolnych zawodéw, osoby na stanowiskach Kkie-
rowniczych, o najwyzszych dochodach, a zwilaszcza - osoby w wieku do
30 lat (22%) i ukierunkowane w zyciu na kariere i dobra materialne (tylko
16%). Skionnos¢ do zakupu ubezpieczenia emerytalnego dla dzieci maleje
z wielkoscig posiadanych débr trwatych (od 50% do 35% dla oséb o najwyz-
szej zamoznosci).

3. PREFEROWANA WIELKOSC | SPOSOB OPLACANIA
SKEADKI UBEZPIECZENIA EMERYTALNEGO

Gospodarstwa domowe w Polsce sg sklonne wplaca¢ na dodatkowe
ubezpieczenie emerytalne dos¢ niska kwote, gdyz Srednio 118 zt miesiecz-
nie (w ubiegtym roku - 77 zi, a trzy lata wczesniej - 41 zb). 42% badanych
zadeklarowato tylko kwote do 100 zt, prawie co trzeci mdgtby przeznaczac
na ten cel 100 - 200 zt miesiecznie, a co szésty - ponad 200 zt. W poréw-
naniu do deklaracji sktadanych w tym zakresie przed rokiem, to przyrost
kwoty jest znacznie wyzszy niz przyrost inflacji. Deklarowana S$rednia
kwota (118 zt) stanowi zaledwie okoto 10% przecietnej ptacy, co przy blisko
50% sktadce na ZUS wyraznie wskazuje na niska Swiadomos$¢ ekonomii
ubezpieczen wsrdd polskich gospodarstw domowych.

Zdecydowana wiekszos¢ gospodarstw preferuje ratalne optacanie skia-’
dek za ubezpieczenie emerytalne (okoto 87%). Jednorazowe wptaty rocz-
nych skitadek majg niewielu zwolennikéw i wskazano na nie zaledwie w co
pietnastym gospodarstwie.

Relatywnie najczesciej deklarowano chec¢ ptacenia miesiecznych sktadek do-
datkowego ubezpieczenia emerytalnego (prawie w co drugim gospodarstwie).
Mniejsza, ale réwniez znaczna grupa badanych jest zwolennikiem skladek
kwartalnych (37% gospodarstw). Placenie co p6t roku sktadek na omawiany
cel preferuje juz niewiele osob (zaledwie w co dwudziestym gospodarstwie).



Preferencje w zakresie zakupu ubezpieczer emerytalnych 225

brak odpowiedzi
nonad 500 7 2%

Miesieczna kwota przeznaczona na ubezpieczenia emerytalne
Dane ZBM ,Infomarkt” - Poznan.

Kwota miesiecznej sktadki, ktdrg respondenci sktonni byliby optacac za
ubezpieczenie emerytalne, ro$nie wraz z wyksztatceniem (od srednio 58 z
do 149 zk), miesiecznymi dochodami w gospodarstwie (od srednio 76 zt do
208 zh), zamoznoscig (od Srednio 88 zt do 174 zh) oraz wraz z liczba
posiadanych dobr materialnych (od $rednio 88 zt do 174 zk), za$ maleje
z wiekiem (od 154 zt do 88 zh). Do ptacenia skitadek na ten cel wyzszych od
przecietnych (150 - 200 z}) skianiatyby sie relatywnie czesciej osoby na
kierowniczych stanowiskach prowadzace trzyosobowe gospodarstwo, osoby
wykonujace wolny zawdd, prowadzace wlasng dziatalno$¢ gospodarcza, za-
mieszkujace w matych i najwiekszych miastach, cenigce najwyzej kariere
i dobra materialne oraz posiadajace szes¢ i wiecej rodzajow ubezpieczen.

brak odpowiedzi raz w roku catg kwote brak danych
6% 7% razw roku 7%
2%
co pot roku
5%
co miesigc
48%
w ratach co kwartat

87% 37%

Preferowana forma optacania sktadki ubez- Preferowana czestotliwo$¢ ptacenia rat
pieczenia na zycie sktadki ubezpieczenia na zycie

Preferencje ratalnego optacania skladek na ubezpieczenia emerytalne
sg relatywnie czesciej widoczne wsrdd oséb samotnie prowadzacych gospo-
darstwo, biznesmendw i mieszkancéw regionu pétnocnego. Z kolei mniejsza
uwage przypisujg tej formie optat osoby zamozne. Charakterystyczng cechg
jest relatywnie podobne zainteresowanie ratalng optatg sktadki wsrdd osob
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bedacych gtowg gospodarstwa bez wzgledu na wiek i wyksztalcenie. Tak
wysoka zbiezno$¢ pogladéw w tym zakresie nie byta wczesniej obserwowana.

Zwolennikami comiesiecznych sktadek sa relatywnie czesciej osoby pro-
wadzgce $redniej wielkosci gospodarstwo domowe niz z rodzin wielodziet-
nych lub samotnie gospodarujacy, osoby ze Srednim wyksztatceniem niz
z podstawowym, w $rednim wieku niz starszym, o $rednim dochodzie niz
wysokim oraz niskiej zamoznosci niz wysokiej. Comiesiecznymi optatami
skladek zainteresowani sg relatywnie czesciej technicy i inzynierowie, a w
duzo mniejszym stopniu rolnicy. Taka postawe prezentowali relatywnie
czesciej mieszkancy miast Sredniej wielkosci (50 - 100 tys. mieszkancow).

Z kolei kwartalne optacanie sktadki preferowane jest relatywnie czes-
ciej w gospodarstwach duzych, wsréd os6b z podstawowym wyksztatceniem,
w wieku 30 - 39 lat, wsréd gospodarstw osiggajgcych wysokie dochody.
Zwolennikami tej czestotliwosci optat sg relatywnie czesciej rolnicy, a tak-
ze biznesmeni i osoby wolnych zawodéw oraz mieszkarncy niezbyt duzych
miast (20 - 50 tys. mieszkancow). Mniejsza czestotliwos¢ optacania sktadek
na ubezpieczenia emerytalne (co pdét roku, raz w roku) relatywnie czesciej
byta wskazana przez osoby z wyzszym wyksztatceniem, miode, zamozne,
prowadzace dziatalno$¢ gospodarcza, biznesmendw i rolnikdw.

4. PREFERENCJE FIRM W ZAKRESIE UBEZPIECZENIA
GRUPOWEGO Z FUNDUSZEM EMERYTALNYM

Z przeprowadzonych przez ZBM INFOMARKT badan wsrod blisko 600
firm wynika, ze ubezpieczenie grupowe z funduszem inwestycyjnym jest jesz-
cze niezbyt popularne wsrod polskich przedsiebiorstw, gdyz aktualnie korzy-
sta z niego zaledwie 9% firm. Prognozy w tym zakresie sg jednak bardziej
optymistyczne. W omawianej formie chciataby bowiem ubezpieczy¢ pracowni-
kéw co trzecia firma, ale réwnoczesnie takiej potrzeby nie widzi az potowa

przedsiebiorstw. Warto takze zauwazy¢, ze
zdecydowana wiekszos¢ firm (ponad 95%)
brak Odé’)j""iedﬂ juzposiadamy  nje potrafi aktualnie okresli¢ ubezpieczy-

(] % . . .
ciela, z ustug ktérego chciataby korzy-
sta¢, co Swiadczy o stabej znajomosci
oferty ubezpieczeniowej polskiego rynku.
Obserwuje sie, ze odsetek firm posia-
dajacych aktualnie ubezpieczenie grupo-
tak we z funduszem emerytalnym znaczgco
BN rosnie wraz z wielkoscig miejscowosci be-
dacej siedzibg firmy (od 3% do 15%).
Z ubezpieczenia tego korzystaja najczes-
ciej badz przedsiebiorstwa o najmniejszych
obrotach, badz te najwieksze, ktérych ob-
roty rocznie przekraczajg 30 min zi, za-
trudnienie - 500 pracownikow, za$ udziat
w rynku oscyluje wokét 50% (co siédma

Zainteresowanie firm uruchomieniem
ubezpieczenia grupowego z funduszem
emerytalnym
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firma). Omawiane ubezpieczenie wieksza popularnoscig cieszy sie wsrdd
przedsiebiorstw panstwowych i spétek akcyjnych oraz firm dziatajacych na
rynku krécej niz trzy lata (co 6sma).

Skionnos¢ firm do uruchomienia ubezpieczenia grupowego z funduszem emerytalnym wedtug
obrotéw
Dane ZBM ,Infomarkt” - Poznan.

Réwnoczesnie jak dotychczas najrzadziej ubezpieczenie grupowe z fundu-
szem emerytalnym posiadajga przedsiebiorstwa spotdzielcze (co dwudzieste),
zatrudniajgce 20 - 50 os6b (tez co dwudzieste) oraz prowadzace dziatalnos$é
ponad 5 lat (co czternaste). Sg to czesciej firmy o niskich obrotach i niklym
(do 1%) udziale w rynku (co piecdziesigte), zlokalizowane w matych miastecz-
kach gtownie we wschodniej czesci kraju (tez co piecdziesigte oraz Swiadczace
ustugi komercyjne (co pieé¢dziesigte) lub transportowe (co dwudzieste pigte).

Odsetek firm zainteresowanych uruchomieniem ubezpieczenia grupowego z funduszem emery-
talnym wedtug branzy
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Wyraznie niejednorodny jest segment przedsiebiorstw zainteresowa-
nych zawarciem ubezpieczenia grupowego z funduszem emerytalnym.
Obok firm o najwiekszych obrotach i zatrudnieniu, istniejgcych na rynku
od kilku lat, najliczniejszg grupe stanowig przedsiebiorstwa dziatajgce od
niespetna roku i realizujgce obroty rzedu tylko 1 -2 min zt (42 - 43%).
Z ubezpieczenia tego zamierza korzysta¢ ponadto znaczny odsetek spotek
Skarbu Panstwa (az 58%!) oraz przedsiebiorstw majacych swojg siedzibe
w poétnocnej i centralnej czesci kraju, zaréwno w matych miejscowosciach,
jak i miastach liczacych 50 - 100 tys. mieszkancow (39 - 46%). Popularnosé
ubezpieczenia z funduszem emerytalnym rosnie ponadto wraz z wielkos$cig
udziatu firmy w rynku (od 37% do 46%), wskaznikiem optymizmu mene-
dzeréw odnosnie sytuacji ekonomicznej kraju (od 22% do 38%) oraz liczbg
posiadanych aktualnie przez przedsiebiorstwo rodzajow ubezpieczen (od
23% do 45%).

Odmienng tendencje obserwuje sie natomiast w przypadku przedsie-
biorstw nie zainteresowanych tg forma ubezpieczenia pracownikéw - ich
odsetek wyraznie maleje wraz ze wzrostem liczby posiadanych rodzajow
ubezpieczen (od 66% do 45%). Ubezpieczenie to relatywnie najmniej zwo-
lennikéw ma wsréd firm o matych i Srednich obrotach oraz lokalnym
zakresie dziatania. Relatywnie rzadziej zamierzajg korzysta¢ z niego takze
przedsiebiorstwa panstwowe, komunalne i jednostki administracji pan-
stwowej, ktérych kierownictwo z pesymizmem ocenia sytuacje gospodarcza
kraju oraz firmy majace swojg siedzibe w regionie wschodnim, w miejsco-
wosciach liczacych 20 - 50 tys. i 100 - 200 tys. mieszkancow (57 - 69%).

WNIOSKI

1. W opinii os6b bedacych gtowa gospodarstwa domowego relatywnie
najczesciej najwazniejszym elementem ubezpieczenia emerytalnego jest
wiarygodnos$¢ zaktadu ubezpieczenn oraz wysokosé skiadki (po okoto 45%
wskazan). W ciggu ostatnich dwoch lat obserwuje sie wzrost znaczenia
wysokosci skitadki oraz faktu po ilu latach otrzyma sie emeryture, nato-
miast spadek roli zabezpieczenia przed inflacjg oraz zakresu ubezpieczenia.
Relatywnie najmniej waznym elementem ubezpieczenia pozostata w dal-
szym ciggu mozliwos¢ zastawienia tego ubezpieczenia pod zaciggany kre-
dyt, a takze sposob wyptaty Swiadczenia oraz czestos¢ ptacenia sktadki.

2. Wiarygodno$¢ ubezpieczyciela jako najwazniejszy element ubezpie-
czenia emerytalnego relatywnie czesciej jest podkreslana przez osoby wy-
konujgce wolny zawdd, z gospodarstw o wysokich dochodach i licznych
dobrach materialnych, a takze wysoko oceniajgce swojg zamoznos¢ (okoto
55 - 65% wskazan). Z kolei wysokos¢ skitadki ma relatywnie wieksze
znaczenie dla osob starszych, mniej wyksztatconych, niezamoznych, pesy-
mistow.

3. W ciggu ostatnich dwoch lat wyraznie wzrost odsetek oséb zaintere-
sowanych posiadaniem dodatkowego, obok ZUS, Swiadczenia emerytalnego
w postaci prywatnej emerytury. W dalszym ciggu stosunkowo niewielu
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posiada takie ubezpieczenie (zaledwie co dziesigty), chociaz zmniejszyt sie
odsetek o0s6b wykazujgcych brak mozliwosci finansowych. Rownoczesnie
odnotowano stosunkowo duzg grupe o0s6b niezdecydowanych w tym zakre-
sie (15% wskazan). Che¢ posiadania prywatnej emerytury rosnie wraz
z wyksztatceniem osoby bedacej gtowa rodziny, zamoznoscig oraz dochoda-
mi gospodarstwa domowego.

4. W minionym roku wyraznie wzrosta, w poréwnaniu do lat ubiegtych,
przecietna wysokos¢ deklarowanej skitadki ubezpieczenia emerytalnego
(Srednio 118 zt miesiecznie). Wyraznie preferowano ratalne optacanie skita-
dek na ten cel, wskazujgc relatywnie najczesciej na sktadki miesieczne.

5. Kwota miesiecznej sktadki za ubezpieczenie emerytalne, ktorg skion-
ni byliby wyda¢, ro$nie wraz z poziomem wyksztatcenia gltowy rodziny,
miesiecznymi dochodami w gospodarstwie, zamoznoscig oraz liczbg posia-
danych débr materialnych. Ratalne optacanie skiladek na ubezpieczenia
emerytalne jest preferowane w podobnym stopniu w prawie wszystkich
grupach badanych gospodarstw domowych. Zwolennikami comiesigecznych
sktadek sg relatywnie czesciej osoby prowadzace Sredniej wielkosci gospo-
darstwo domowe, posiadajgce Srednie wyksztatcenie, w Srednim wieku,
raczej niskiej zamoznosci i mieszkancy miast sredniej wielkosci.

6. Wzrosto takze w ostatnich dwoch latach zainteresowanie firm posia-
daniem ubezpieczenia grupowego z funduszem inwestycyjnym. Zamiar
uruchomienia takiego ubezpieczenia wyraza co trzecia firma, za$ prawie co
dziesigta posiada juz takie ubezpieczenie.

PREFERENCES OF HOUSEHOLDS AND FIRMS
IN PURCHASING RETIRING INSURANCES

Summary

During the researched period of the two last years:

- in the opinion of persons managing household budgets the most important element of a reti-
ring insurance is the credibility of a given insurance company and the amount of insurance
premium (45 per cent). It is to be noted the growing importance of the premium amount and
of the fact after how many years the pension should be available. Decreasing is the role of
anti-inflationary measures and of the range of a given an insurance. Relatively least impor-
tance is still attached to a possibility of depositing an insurance in quality of a pawn in
abank. The same - for the manner of payment of retirement pension and for the frequency of
insurance rate;

- reliability of the insurer is being stressed more often by the professionals, persons from hig-
her income households or those who claim their wealth level being high (55-65 per cent). The
insurance premium amount is of bigger importance for the elderly, the less educated, the
unpropertied and the pessimists;

- percentage of those who are interested in possessing their private pension for retired has
recently increased. However, relatively few persons do possess such an insurance (every tenth
person) despite enough financial means for that aim. Relatively large group of the undecided
has been separated (up to 15 per cent). Awish of possessing private retirement pension is the
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bigger the higher is education level of a person, the bigger are the wealth and income level of
the household;

average amount of the declared insurance rate is 118 PLN monthly. This sum increases toget-
her with education level and earnings of particular members of a household;

interest the firms have in possessing a group insurance passed with an investment fund is
now expressively bigger. An intention to start such a kind of insurance is being expressed by
every third firm and almost every tenth is already in possession of it.



